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  Объем премии, собранной СК «Ренессанс Жизнь» в 2013 году, составил более 21,3
млрд рублей. По сравнению с 2012 годом объем премии у компании вырос на 147%.

  

Что касается показателей отрасли в целом, то общий объем страховой премии по итогам
2013 года вырос по сравнению с 2012 годом на 33,5% и составил 98,9 млрд рублей, из
них по страхованию жизни – рост на 59,7%, до 80,1 млрд рублей. Сбор премий по иному
личному страхованию уменьшился на 21,6% и составил 18,7 млрд рублей. Таким образом,
по результатам прошлого года доля «Ренессанс Жизни» на рынке составляет 21,5%.

  

Президент страховой компании «Ренессанс Жизнь» Олег Киселев отмечает: «Сегодня
рынок страхования жизни растет быстрыми темпами. И этот рост во многом обусловлен
кредитованием. Но для нас стратегическим направлением всегда являлось развитие
долгосрочного накопительного страхования жизни. С первых дней становления
компании мы делаем акцент на развитии нашей агентской сети и сегодня столь же
активно работаем с банками и другими партнерами по продвижению долгосрочных
страховых продуктов. Мы довольны результатами работы в сфере кредитного
страхования, так как это создает фундамент для более интенсивного роста
накопительного страхования. Ведь кредит банка – это деньги, полученные «сейчас», и
регулярные длительные платежи по возврату кредита. А накопительное страхование
жизни – это регулярные длительные платежи «сейчас» и отложенная выгода в виде
страховой суммы в будущем. Своего рода «кредит наоборот». Поэтому накопительное
страхование жизни должно стать именно тем продуктом, к которому готовы банковские
клиенты. Надеемся, что в весеннюю сессию Госдумой будут приняты стимулирующие
меры, в частности введен налоговый вычет на договоры долгосрочного страхования
жизни. Тогда накопительное страхование жизни станет привлекательной
альтернативой банковским депозитам».

  

Источник: Википедия страхования , 12.02.14
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